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Pas question de s'attaquer au mar-
ché chinois, plus de 1,3 milliard d'ha-
bitants, sans une solide connaissan-
ce des réseaux. « C'est la base de
toute négociation réussie en
Asie », dit Claude Moreno, qui a
fait son fonds de commerce de cet-
te activité de conseil en entreprises
dans l"empire du Milieu. Né en
Egypte, passeport francais, grand-
pére grec et grand-mere turque,
I'homme est un citoyen du monde.
Son premier poste en Asie, il I'a
décroché a 25 ans, a Tokyo, six mois
aprés sa maitrise de gestion a Paris
Dauphine. Ses pas le conduisent
ensuite a Taiwan puis a Hongkong,
ou les bureaux de sa societe
Oriental Marketing Services sont
installés. Claude Moreno se deman-
de toujours pourquoi les PME fran-
caises sont si frileuses a investir en
Chine...
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